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La ULL avala el primer curso universitario
en ‘Revenue Management’, una de las
técnicas mas demandadas en los hoteles

Ashotel organiza con FIT Canarias, Binter Canarias y varias
entidades de la Universidad de La Laguna esta formacién que
permite maximizar los ingresos de las empresas turisticas

La Asociacion Hotelera y Extrahotelera de Tenerife, La Palma, La Gomera y El
Hierro, Ashotel, organiza junto a FIT Canarias, Binter Canarias, el Master en
Direccion y Planificacidon del Turismo de la Universidad de la Laguna y la
Catedra de Turismo CajaCanarias-Ashotel-ULL el primer Curso Universitario
de Revenue Management & Business Intelligence, que se desarrollara los
dias 2, 3, 9, 10 y 17 de junio en la Factoria de Innovacién Turistica de
Canarias, en Adeje.

El Revenue Management es hoy en dia la profesion mas demandada y
estratégica en los establecimientos hoteleros, de hecho, esta técnica sera
durante los préximos afos una de las disciplinas claves en el sector turistico. El
manejo de esta herramienta permite una gestion disciplinada que maximiza los
ingresos de la empresa y establece las politicas de precios adecuadas en
funcién de su demanda, el segmento de clientes y otras estrategias.

El curso contara con profesionales de alto prestigio, tanto a nivel nacional
como internacional. De este modo, esta formaciéon se revela como una
oportunidad unica para profesionales de los sectores hotelero y aéreo, ademas
de aquellas empresas que desarrollan ofertas complementarias en el sector
turistico, asi como para graduados universitarios de cualquier ambito que
deseen formarse en técnicas de Revenue Management.

Pilar Taléon, directora del Curso Superior en Revenue Management de la
Universidad Rey Juan Carlos en Madrid, sera la encargada de dar la apertura
inicial al curso con un maédulo introductorio a la filosofia de esta técnica y de la
inteligencia de los datos.

Antonio Gil, Revenue Manager del hotel Melia Castilla, Madrid, transmitira
como se desarrolla el denominado Forecasting y coémo se analiza la
competencia con la técnica del Benchmarking.



José Ignacio Sanchez, director de Revenue Management del grupo Parques
Reunidos sera el encargado de presentar las distintas herramientas de esta
técnica, asi como de explicar su dia a dia en cuanto a la implantacion de esta
filosofia en parques de atracciones y otras empresas de oferta turistica
complementaria.

Fernando Vives, Senior Vicepresident Commercial Strategy & Pricing en NH
Hotel Group impartira la técnica del pricing, conjunto de decisiones estratégicas
para fijar precios adaptados a los distintos segmentos de mercado.

Lola Flecha, coordinadora del Curso Superior en Revenue Management de la
Universidad Rey Juan Carlos de Madrid, permitira practicar las herramientas y
conceptos trabajados con todos los profesores a través de una simulaciéon en
Revsim, uno de los mejores simuladores existentes en el mercado.

Juan Magaz, experto mundial en Revenue Management en el sector
aeronautico y una las claves del éxito del disefio y aplicaciéon del plan de
reestructuracion estratégico de la companiia Iberia, se encargara de transmitir
sus conocimientos sobre este sector.

Las instituciones y empresas que organizan este curso universitario tienen
como objetivo acrecentar la necesidad de implantar una cultura de Revenue
Management, debido a la enorme competencia existente en el sector hotelero.

Para mas informacién e inscripcidn, los interesados pueden acceder al
departamento de Formacién y Empleo en la pagina web de Ashotel
(http://www.ashotel.es) o en el teléfono 922240077 .
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